Nieuw lid in

de kijker:

GELDOF P n.v.

De BVDA redactie ging op bezoek bij een van onze
nieuwste BVDA leden, de nv. Geldof P, ook wel
gekend als de n.v. Geldof Houtrecyclage. We had-
den er een gesprek met de gedelegeerd bestuur-
der, Peter Geldof, en ontdekten hoe de term “nut-
tige toepassing van reststromen” reeds meer dan
50 jaar geleden haar opwachting maakte in een
b(l)oeiend familiebedrijf. Of hoe een viasverwerker
vervolgens evolueerde van natural forestry naar

urban forestry.
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BVDA: Peter, waar en hoe situeren we het best de firma Geldof
Houtrecyclage?

PG: De stap naar de houtsector dateerde van de jaren 60, toen
grootvader Maurice Geldof, vlashandelaar, de overgang maakte
van vlas naar hout. Maurice leverde vlaslemen aan de vele leem-
plaatfabriekjes in de streek. Toen de vlasindustrie in onze streken
teloor ging, verdween ook de grondstof voor die producenten. Het
bestaande netwerk en de logistiek werden toen aangewend om
hout te leveren als substituut voor de lemen. Dit was de start van
de eigen bosontginning die mijn vader; Paul Geldof, gedurende 35
jaar uitgebouwd heeft.

BVDA: en wat veranderde er toen jij je aandiende als het nieuwe
management in spe ?

PG: Dat was in 1994. Ofschoon ons bedrijf toen nog steeds in
volle expansie verkeerde, werd het toch al duidelijk dat een nieuwe
tendens zich aankondigde, en dat het aspect "“duurzaamheid” haar
intrede begon te maken. Grondstoffen moesten en zouden gere-



cycleerd worden; zo ook het hout als grondstof. Teneinde mij te
kunnen bewijzen, en tevens om met ons bedrijf zeker de boot van
de innovatie niet te missen, trok ik er toen met het oude wagentje
van mijn moeder als een echte pionier op uit, om mijn eerste hout-
afvalstromen te gaan verwerven. De productiebedrijven met veel
paletten op overschot, waren toen mijn eerste doelgroep.

BVDA: Hoe viot verliep alles toen? En nu?

PG: Alle hout dat beschikbaar was, werd toen aanvaard. Er diende
alleen nog op de kwaliteit gelet te worden : het gerecycleerde hout
moest immers in staat zijn om het primaire hout te vervangen. Er
kwam dus al gauw een acceptatiecontrole en een uitsortering om
de hoek kijken, alsook een mechanische verwerking tot snippers.
Om je een idee te geven : met mijn eerste mobiele schredder
machine, verwerkten we 2 ton hout per uur en — omwille van de
beperkte aanvoer, slechts - een omzet van 5.000 ton per jaar. In
1997 bouwden we onze eerste volcontinue en vaste verwerkings-
lijn, en dankzij de alsmaar toenemende aanbod en aanvoer, steeg
meteen onze verwerkingsproductie. Ter vergelijking : op heden
halen wij — met 25 man - een omzet van 125.000 ton per jaar, en
zijn hiermee meteen de grootste onafhankelijke houtrecycleur van
het land. Onze stromen bereiken thans de markt van de secundaire
houtverwerking, maar evenzeer de markt van de energiebetoele-
vering. Net zoals in de beginjaren, is de commerciéle werking van
ons bedrijf nog steeds gebaseerd op de aanvoerzijde, als op de
afvoerzijde.

BVDA: Peter, afvalstoffenrecyclage en —verwerking zijn altijd en
overal onderworpen aan strenge regels van kwaliteitsbewaking.
Dit is bij jullie ongetwijfeld ook zo?

PG: Heel zeker! Het komt er op aan om elke schakel in het proces
zo goed mogelijk op te volgen en te beheersen. Het begint uiter-
aard al met de bewaking van de aanvoerstromen : of de stromen
ons nu bereiken via de eigen ophaling (middels het plaatsen van
containers bij de bedrijven-klanten, of middels het ophalen met
eigen vrachtwagens-met-kraan), of via de aanvoer door de klanten
zelf, het is steeds belangrik om de controle op de gesorteerde
inzameling en scheiding tussen de eerste, tweede en derde keus
hout, na te gaan. Het is overigens opvallend, hoe ook de kwa-
liteit van de aangeboden stromen alsmaar verbetert : hiermee
bedoel ik, dat er hoe langer, hoe minder onzuiverheden in het aan-
gevoerde hout zitten. De verwerking in het bedrijf is minstens even
cruciaal : uiteraard zijn er de handelingen van opschonen, manuele
sortering, en machinale zuivering, maar minstens even belangrijk is
de know-how om de houtvezels voor te bereiden en af te leveren
op maat van de eindklant. Hier komen de kwalitatieve aspecten
als vezelgrootte, fysische zuiverheid, vochtigheid en chemische
samenstelling hun opwachting maken. Mede om deze redenen,
verwerken wij trouwens geen derde keus hout. Het resultaat van
onze kwaliteitsbewaking, is dat wij van OVAM het kwaliteitslabel
mochten ontvangen !

BVDA: Houtrecyclage is kennelijk tot meer geworden, dan louter
verschredderen van hout?

PG: Inderdaad! En dat is het gevolg van de specifieke eisen van
elke afnemer, die steeds de meest ideale verwerkingsvorm van het
hout beoogt; of het hout nu toegepast wordt i.kv. een materia-
lenvalorisatie, of i.kv. een energievalorisatie! Het hout wordt per-
fect voorbereid tot vervangproduct van verse houtsnippers in de
materiaalrecyclage en als biomassa. Vergeet trouwens niet, dat ook
het transport van ons eindproduct op een gespecialiseerde wijze
wordt georganiseerd.

BVDA: Welke ambitie koestert uw bedrijf ?

PG: Wi wensen ons bedrijf verder te laten ontwikkelen. Een
diversificatie aan de aanbodzijde is zeker een betrachting. Hiertoe
verwierven wij onlangs een nieuw bedrijventerrein aan de Pathoe-
keweg in Brugge. De ligging van dit bijkomend en groter terrein
(met eigen kade) aan het Boudewijnkanaal moet ons toelaten om
te diversifiéren in een aanvoer in bulk, maar ook om te mikken op
een maritieme aanvoer vanuit verre gebieden, zoals Scandinavié of
Zuid-Europa. Ook voor de afvoer van het eindproduct leent het
watertransport zich perfect voor het vervoer van dit volumineus
en licht product, zo halen we enorm veel trafiek weg van het weg-
transport. Voorlopig is er enkel een opslag op dit nieuwe terrein,
maar ik verheel niet, dat wij ondertussen de nieuwe productielijn
voorbereiden !

BVDA: Boordevol plannen, dus! Misschien nog één vraag om af te
sluiten : Hoe bevalt je je lidmaatschap van de BVDA ondertussen,
Peter?

PG: Ik kende veel leden uiteraard reeds van vroeger; velen zijn
klanten van mijn bedrijf, en velen ageren als concurrerende firma's
in mijn sector. De manier, waarop wij in de BVDA samen komen, is
een schitterend én apart gegeven : de aparte amicale sfeer leidt er
toe, dat de grenzen van de concurrentie er in zekere zin vervagen,
en tevens dat de vriendschapsbanden sterker worden. Ik waardeer
ook enorm de verrijking via de bedrijfsbezoeken; allemaal heel
boeiend !

BVDA: Peter, heel erg bedankt voor dit interview, en namens
alle andere leden, wens ik je veel succes toe met de uitbouw van

Geldof Houtrecyclage !
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